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Optimaliseer  
vandaag,  
transformeer  
morgen
Optimalisatie van SPLA-licenties;  

levensvatbaarheid van de cloud  

en cloudmigratie
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Genereer nieuwe kansen
IT wordt responsiever en flexibeler dan ooit. Uw klanten verwachten dat diensten en applicaties altijd 
beschikbaar, flexibel en scherp geprijsd zijn. Licentiebeheer, laat staan optimalisatie, wordt met de dag 
complexer, nog meer in een hybride omgeving.

U hebt kostenefficiëntie nodig om budget vrij te maken om nieuwe diensten te ontwikkelen. Dit zal u helpen 
om nieuwe kansen te creëren voor prestatieverbetering, aanzienlijke kostenbesparingen te realiseren en 
een goed onderbouwd stappenplan voor cloudtransformatie te bepalen.

Wat als...
De meeste licentiebeoordelingstools richten zich op TCO of analyseren de on-premise infrastructuur. Het 
resultaat is een nauwkeurig overzicht van de situatie 'zoals het is'. Maar wat als u een oplossing had die 
ook de bedrijfstransformatie ondersteunt? Een tool die kijkt naar het ware potentieel van cloudmigratie 
en de mogelijkheden ervan voor uw bedrijf, met bruikbare inzichten en volgende stappen per klant, 
waarbij cloudmigraties van klanten perfect worden afgestemd op het ritme van uw bedrijf. 

Insight Octopus Cloud View
Deze oplossing bestaat. Het heet Insight Octopus Cloud View en helpt u een nauwkeurig en 
transparant overzicht te ontwikkelen van uw infrastructuur en gerelateerde licentiekosten.  
Het is een baseline voor het identificeren van mogelijkheden voor verbetering, het verlagen van 
kosten en het definiëren van een duidelijk stappenplan voor cloudmigratie op klantniveau. 
Deze inzichten stellen u in staat om precies te bepalen wanneer u proactief contact met uw 
klanten moet onderhouden om retentie te stimuleren door cloudgebaseerde oplossingen te 
bieden die op lange termijn duurzame waarde voor uw klanten creëren.

Onze belofte aan u

Optimaliseer uw 
infrastructuur

Verlaag uw operationele 

kosten door uw licenties en 

infrastructuur te optimaliseren 

op basis van duidelijke en 

nauwkeurige beoordelingen.

Maak budget vrij  
voor innovatie

Verbeter workloads en 

optimaliseer omgevingen  

om budget vrij te maken 

voor het bouwen van nieuwe 

services en het voorbereiden 

op cloudmigratie.

Geef vorm aan uw  
digitale transformatie

Transformeer de diensten die 

u aanbiedt om ze flexibeler, 

schaalbaarder en innovatiever 

te maken en bepaal een 

gedetailleerd, gefaseerd 

transformatieplan, per klant, 

afgestemd op het ritme van 

uw bedrijf.

Duurzame  
klantwaarde creëren

Bouw aan langere, meer 

strategische relaties en 

maximaliseer de waarde 

voor uw klant en neem 

het voortouw in een zeer 

concurrerende markt.

Klanten van Insight Octopus Cloud View besparen tot 25% van  
hun totale kosten op softwarelicenties en -beheer per maand.



De drie-fasenbenadering gevolgd door Insight Octopus Cloud View benadrukt beide mogelijkheden voor 
prestatieverbetering en ondersteunt een roadmap voor succesvolle en gefaseerde digitale transformatie.

Met vele jaren kennis en expertise op het gebied van SPLA, SAM en cloudtransformatie en een portfolio van AI-tools, 
bieden wij inzicht in uw lokale en hybride cloudinfrastructuur. We vergelijken het huidige SPLA-gebruik met Azure-
gebruik en beoordelen de financiële en technische levensvatbaarheid voor de cloud. Met real-time data bieden we 
vervolgens een uitvoerbare migratiestrategie die cloudadoptie versnelt, risico's vermindert en een toekomstbestendige 
organisatie ondersteunt.

Optimaliseer vandaag uw 
on-premise infrastructuur 
en transformeer morgen 
naar de cloud met een 
duidelijk gedefinieerde 
migratieroadmap.

Waarom Insight?

Neem voor meer informatie contact op met uw plaatselijke accountmanager.
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Het antwoord is eenvoudig: we hebben een goed opgeleid team van ervaren specialisten in cloudoplossingen, 
productspecialisten en bedrijfsadviseurs met een brede ervaring van meer dan 25 jaar in zowel traditionele IT,  
als cloud en alles daartussenin. Ons team werkt al vele jaren samen met serviceproviders zoals u in heel Europa  
en biedt waardevolle tijd, kennis en ondersteuning in veel hybride scenario's. 

Het valt onder hun dagelijkse verantwoordelijkheden om op de hoogte te blijven van de laatste ontwikkelingen  
op het gebied van licensing, technologie en IT-bedrijfsstrategie en dit te delen met partners zoals u. Daarom durven 
we te zeggen dat we weten wat de drijfveren en uitdagingen zijn van uw bedrijf en uw succes. Zodat u aantrekkelijk 
blijft voor uw klanten en winstgevend blijft als organisatie. 

Laat ons u helpen nieuwe manieren te vinden om uw diensten aan te passen aan de behoeften van uw klanten.

De weg naar succes
Fase 1 Fase 2 Fase 3

Scannen van het 
datacenter Licentieoptimalisatie Infrastructuuroptimalisatie Routekaart voor 

eindklanten Cloudmigratie

Transparantie over het gebruik en de 
gebruikssituaties in het datacenter

Vergelijking van het huidige gebruik  
met Azure-gebruik en bepaling van de 

haalbaarheid van migratie

Het identificeren en in kaart brengen  
van de beste cloudresources voor de  

behoeften van de eindklant

Korte termijn
Optimaliseer

Gedetailleerde inzichten 
identificeren kostenbesparingen 

voor SPLA-licenties en helpen  
het datacenter te optimaliseren.

Mogelijkheden identificeren
Verzamel en bereken voorraadkosten  
om mogelijkheden voor verbetering  

te ontdekken.

Kostenbesparingen realiseren
Bespaar kosten door de beste  
SPLA-licentieopties te kiezen.

Prestaties verbeteren
Mogelijkheden identificeren  

om workloads te verbeteren en  
daarmee bedrijfsprestaties.

Lange termijn
Transform

Creëer een basis voor  
een duidelijk migratieproject om 

klanten te helpen digitaal  
te transformeren.
Vereisten bepalen

Ontdek de technische vereisten voor  
het herschikken van CSP-licenties.

De reis vormgeven
Help een gefaseerde roadmap voor 

cloudtransformatie te formuleren op 
basis van gedetailleerde en gedegen 

informatie.

Transformeer de toekomst
Stel uw business veilig en maximaliseer 

de waarde van de klant met een 
duidelijk pad naar transformatie.

Zakelijke resultaten


